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Hast du den Drive? 
Dann werde Teil der aXpel group!

Tradition und Innovation - schliessen sich gegenseitig nicht aus. Seit mehr als 50 Jahren  
bewegen wir uns in der Welt der Kunststoffe. Kontinuität in der Entwicklung von hochwertigen 
Kunststofferzeugnissen unter Nutzung bewährter Prozesse in der Fertigung, kombiniert mit 
modernsten Technologien ermöglichen es uns, Produkte in hoher Qualität mit grosser   
Kundenzufriedenheit herzustellen. Die aXpel injection AG ist ein verlässlicher Partner für   
unsere weltweit tätigen Kunden und Lieferanten.

Unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter betrachten wir als wertvollstes Unternehmenskapital. 
Die gesamte aXpel Firmengruppe setzt konsequent auf Qualität sowie engagiertes und   
nachhaltiges Handeln – in allen Unternehmensbereichen. 

Für unseren Standort Wolfwil / SO suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine/n   
dynamische/n:

INTERESSIERT?

Dann freuen wir uns auf Ihre vollständigen und aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen an
jobs@axpel.com

Frau Selina Rolli, Leitung HR aXpel group T: 062 917 20 20 |  www.axpel.com

Deine Hauptaufgaben
• Akquise von Neukunden in der DACH – Region
• Machbarkeitsprüfungen zusammen mit internen Stellen wie Produktion / Technik / Qualität
• Erstellen von Kalkulationen und Angeboten nach CAD Daten und Vorgaben unserer Kunden.
• Präsentation der Angebote beim Kunden
•  Preisverhandlungen und Vertragsabschluss
• Kommerzielles Begleiten des Projektes bis zur Serienreife, zusammen mit der Projektleitung
• Selbstständiges Betreuen und Ausbau des Geschäftes bei den selbst akquirierten Kunden
• Mithilfe und Teilnahme an Messen und Events
• Unterstützung der Verkaufsleitung
• Bereitschaft andere interne Teams zu unterstützen

Dein Profil
• Du bist technisch ausgebildet (Werkzeugmacher, Konstrukteur Richtung Formenbau, oder Kunststofftechno-

loge mit Erfahrung im Werkzeugbau) mit entsprechender Erfahrung und kaufmännischer Weiterbildung.
• Du bist ein vertriebsbegeisterter Mensch und konntest das in ähnlicher Funktion beweisen.
• Du hast die Fähigkeit, Türen zu öffnen und aktiv auf neue Kunden zuzugehen
• Du verstehst es, langfristige Kundenbeziehungen aufzubauen und zu pflegen
• Deutsch ist deine Muttersprache, Du kannst Dich aber auch in Englisch problemlos verständigen

Wir bieten
• Kleines, schlagkräftiges Team mit schlanken Strukturen
• Hoher Digitalisierungsgrad mit zeitgemässen Hilfsmittel
• Interessante und spannende Projekte
• Grosser Handlungsspielraum und Umsetzung eigener Ideen
• Zentraler Arbeitsplatz, mit Gratisparkplatz
• Firmenfahrzeug

Verkaufs Aussendienst Mitarbeiter DACH
(m/w/d) 100%


